
Về công việc của tôi
Tôi làm việc trong lĩnh vực bán hàng. Phần lớn khách hàng của tôi là các nhà máy. Tôi đến thăm nhà máy, lắng nghe 
những vấn đề họ đang gặp và đưa ra đề xuất bán hàng dựa trên nhu cầu của họ. Trong nhiều trường hợp, tôi mang các yêu 
cầu về công ty và trình bày các đề xuất sau đó.
Công ty chúng tôi là chuyên kinh doanh máy móc và thiết bị, từ dụng cụ cắt gọt đến thiết bị công nghiệp, và nhiều loại vật 
tư, thiết bị khác được sử dụng trong các nhà máy.

Mô tả công việc

Công việc hằng ngày

Phỏng vấn: Nhân viên nước ngoài làm việc tại công ty Nhật

Cùng làm việc tại Kanagawa

Liên hệ
【 Hồ sơ】
Boku Hanki

 Đến từ:         Trung Quốc
 Công ty: Asahi Sho-Ko-Sha Co., Ltd.    

 Công việc: Sales

Công việc hằng ngày của tôi là...

Tôi bắt đầu ngày làm việc bằng việc kiểm tra email. Nếu có những 
công việc có thể xử lý ngay, tôi sẽ giải quyết trước, sau đó tôi sẽ ra 
ngoài để thực hiện công việc bán hàng. Phần lớn tôi trao đổi về đơn 
hàng và các yêu cầu, cũng như với nhà cung cấp và nhà sản xuất để 
xác nhận giá cả và lịch giao hàng.
Các cuộc họp nội bộ luôn được tổ chức ngắn gọn, tập trung vào 
những điểm chính. Khi gặp gỡ khách hàng, tôi sẽ đặt lịch hẹn 
trước. Sau khi khách hàng đến, tôi hướng dẫn họ vào phòng họp, 
lắng nghe nhu cầu của họ và sau đó trao đổi, giới thiệu về dịch vụ 
của công ty cho họ.

8:45 Chấm công

9:00 Kiểm tra email và tiến độ công việc

10:00 Liên hệ khách hàng

12:00 Nghỉ trưa

13:00 Họp nội bộ

14:00 Chuẩn bị tài liệu

15:00 Họp với khách hàng

16:30 Đối ứng điện thoại/email với khách hàng
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